
CA : + de 775 000 € dès A1

Retour sur capitaux propres : < 3 ans 

Rentabilité : 5,5% à 8%

Un franchiseur qui vous accompagne : 

• Un programme de formation initiale très 
structuré

• Un manuel opérationnel complet, en 
ligne sur un intranet et sur CD Rom

• Un système de reporting réseau qui 
donne accès à chaque franchisé à des 
ratios de performances comparées de 
vente et de charges



La pierre naturelle au prix du carrelage

La découverte d’une niche mal exploitée….

… à l’origine de la création d’un nouveau concept

• A l’occasion de la rénovation d’une maison ancienne, Georges
ERRERA, fondateur d’Ekolux, a découvert le marché atypique et
peu connu de la pierre.

• Rapidement il se rend compte des nombreuses difficultés liées à
son achat: prix, disponibilité, quantité, etc.

• Sa décision est prise. Pendant des mois, il parcourt les pays
producteurs à la recherche de pierre naturelle à des tarifs
particulièrement attractifs.

• A son retour, il fonde Ekolux, en novembre 2003, dont le slogan
définit tout le positionnement: la pierre n’est plus un luxe!

100% naturelle 100% pure 100% résistante

Ekolux est un concept spécialisé dans la vente de matériaux haut de
gamme, pour l’intérieur et l’extérieur, les murs et le sol avec comme
particularité

• Un positionnement original : la pierre naturelle et le marbre au
prix du carrelage.

• Une surface de vente dédiée de 300m² en showroom, une
innovation dans le secteur : des produits exposés, mis en scène,
que l’on voit et que l’on peut toucher.

• Un circuit de distribution totalement maitrisé : Les showrooms
sont approvisionnés par une plateforme logistique d’une capacité
de 5000m²



Un succès démontré 
• Un succès démontré à travers 

l’exploitation réussie de 4 showrooms 
en propre

• Des showrooms qui réalisent des 
chiffres d’affaires pouvant atteindre plus 
de  775 000 € dès la première année

• Des CA qui dépassent rapidement 
1000000€

• Une rentabilité de 5,5% à 8% dès A2

• Un temps de retour sur capitaux propres en 
2 ans et 6 mois

• Une rentabilité des capitaux propres de 

La pierre naturelle au prix du carrelage

Un franchiseur conscient de ses obligations

Ekolux est un franchiseur conscient de ses obligations à votre égard : 

• Le savoir-faire est décrit dans un manuel opérationnel en ligne et sur CD Rom
• L’assistance est une obligation à la charge du franchiseur détaillée dans le contrat
• La formation initiale est très structurée
• Des outils d’animation sont mis à votre disposition

Le Manuel opérationnel en ligne : 
un outil de transmission du 

savoir-faire

• Une rentabilité des capitaux propres de 
près de 60% dès A2. 

Un compte d’exploitation 
mensuel fourni par le franchiseur

Le simulateur: un outil de sélection 
de local et de construction du 

business plan

Les Investissements Hypothèse de CA

Pas de porte -                                       Hypothèse haute

Travaux Autre

Chiffre d'affaires A1 A2 A3 A4 A5
Hypohèse normale 665 000 837 900 880 000 924 000 970 000

Les charges Hypothèse haute 775 000 976 500 1 025 000 1 076 000 1 130 000
Autre hypothèse 930 000 960 000 980 000 985 000 985 000

Loyer + charges / mois

Le financement A1 A2 A3
Résultat net 16 928 88 372 102 317

Apport
CAF 105 333 116 776 130 721

Taux d'intérêt (%) 3,8%
Remboursement de capital 29 302 30 620 31 998

Durée (années) 7
Marge nette d'autofinancement 76 031 86 156 98 723

Le local Retour sur Capitaux Propres 2 ans et 2 mois

Superficie 900 m 2



Un réseau construit autour de valeurs fortes : l’es prit réseau

La pierre naturelle au prix du carrelage

EKOLUX est un réseau humain avec un relationnel
ouvert sur une grande aventure : le développement
d’une nouvelle forme de commerce organisé, dans le
respect de chacun et la solidarité de tous.

Chacun doit trouver sa place et son équilibre à la vie
de son magasin et de la chaîne :

• « L’esprit réseau » c’est mettre au service du
réseau ses compétences et une partie de son
temps.

• « L’esprit réseau » c’est œuvrer pour le bien du
réseau, donc pour soi-même et pour les autres.

• « L’esprit réseau » c’est être conscient que toutes
les actions individuelles ont une répercussion sur
l’ensemble du réseau.

Les paramètres financiers

Pour plus de renseignements contactez Epac International
92 Avenue de Général Leclerc - 92100 Boulogne Billancourt
01 41 22 94 10 www.epac-franchise.com

Redevances Investissements

Au 
démarrage

• Droit d’entrée: 30 000€

• Assistance avant ouverture : 3800€

• Formation initiale: 11 200€

• Environ 360 000 € HT

Pendant 
toute la 

durée du 
contrat

• Royalty: 7% du CA HT

• Redevance marketing: 1% du CA
HT

• Communication locale :  6% 
du CA HT

l’ensemble du réseau.


